CARTAYER
EXCLUSIVA

Y VENDE PROPIEDADES EN

28 DIAS

PRESENCIAL Y VIRTUAL

28 JUN | 7:00 PM
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Existe una metodologia para poder traer clientes
propietarios y captarlos en las mejores condiciones y
asi aumentar tus comisiones inmobiliarias.
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En un mundo tan
competitivo, la mejor
inversion es la de uno
mismo. Es por eso, que
enfocarte en el SABER te
dard la capacidad de
poder lograr el éxito en
bienes raices, recuerda que
el mercado es cambiante,
volatil 'y junto a Gonzalo
Cavero aprendaremos las
nuevas tendencias,
estrategias comerciales
para optimizar tu tiempo e
incrementar tus ventas.

Tendremos una sesion, en
la cual te compartiré toda
la metodologia, data,
procesos y secretos que
logard  que aumente tu
exito Ccomo vendedor
inmobiliario.
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 Metodologia de prospeccion.

( Procesos de venta de una propiedad.
O Marketing digital.

O Metodologia de captacion.

(> Manejo de objeciones y cierres.

O Manual de captaciéon del ciclo de una ventao.

O Metodologia para definir el precio de una
propiedad (oferta y demanda).

O Metodo de 28 dias para  vender
propiedades.
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CLARO QUE VA DIRIGODO PARA:

’Eﬂ CONSTRUCTOR
BROKER
INMOBILIARIO
DUENO DE
FRANQUICIA
@ DESARROLLADOR




AGENTE
AT INMOBILIARIO

ASESOR

EMPRENDEDOR

% EMPRESARIOS
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ALEREDO GRAF 4S REAL ESTATE PERU

CONSULTORA INMOBILIARIA

RICARDO REATEGUI PIERO GRANDA

(PRESIDENTE DE ABI)




AGENTE INMOBILIARIO

KARINACERNA ALFREDO ROMERO FERNANDO ERVITI

(DECANA DEL COLEGIO DE
AGENTES INMOBILIARIOS)

MARCUS DANTUS ALEX DEY

(TIBURON SHARK TANK)




CRISTIAN ARENS

JAVIER MUSIRIS  (Bi3ARROLLADOR

GUS MARCOS VICTOR MUNOZ

(PRESIDENTE DE ASPAI)




JOSE LAMA GUIDO VALDIVIA

CARLOS RENTALO
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YUDISLONZOY DANIEL BONIFAZ




ERIK REY DE CASTRO TONY ;E'HAN NA

(COLLIERS PERU) (REAL ESTATE SHARK)

ERICK DELGADO (DPIRECTOR OPTMA)

HENRY DAWSON PEDRO TRUEBA

(DIRECTOR EJECUTIVO DE (EX PRESIDENTE AMPI)
COLLIERS PERU)
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SANDRO MELENDEZ MOISES ACKERMAN

(COACH DE VENTAS) (GERENTE GENERAL MAK)

(VICEMINISTRA DE
VIVIENDA DEL PERU)

PEDRO 3
CASTRE §

JORGE ZAPATA

(PRESIDENTE CAPECO)
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MESD/ARARUIN

MODELO DE CERTIFICADO

& GLOBAL
A4~ UNIVERSITY

PARA CERTIFICAR QUE:

Diego Chiroque

POR HABER ASISTIDO A LA CONFERENCIA DE:

“CAPTA EN EXCLUSIVA AL 5% Y VENDE
PROPIEDADES EN 28 DIAS”

28. JUNIO, 2023

FECHA GONZALO CAVERO
CEO. GCN
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O Presentacion del expositor.

O Video completo grabado en zoom.

O Certificado de participacion.

O Ingreso a "Neurona Inmobiliaria" (grupo de WhatsApp donde
compartimos tips e informacion de como actua el mercado
inmobiliario)

PRESENCIAL Y VIRTUAL .

MIERCOLES

7:00 p.m.

INVERSION: S/ 500

S/ 330

NO INCLUYE L.G.V.)

AUDITORIO GCN-SAN ISIDRO, LIMA

BCP o5
N° 19377422576020

CCl1 00219317742257602015

Titular: ]
Diego Alonso Arévalo Merino
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350 BUTACAS
DISPONIBLES
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DESCUENITOS

VALIDO:

PAGANDO AHORA

Del O7 al 14 de JUN S/260

PAGANDO DESPUES

Del 15 al 21 de JUN S/ 290

PAGANDO AL FINAL

Del 22 al 28 de JUN S/ 330

DESCUENTO CORPORATIVO PARA 3 PERSONAS
A MAS:

S/ 250

Terminos y condiciones:

- Una vez haya ingresado el dinero en la cta. no serd posible realizar
reembolsos.

- Los participantes que desean inscribirse con el dscto. corporativo,
deben realizar el pago y enviar los comprobantes el mismo dia de
inscripcion e indicar los nombres y apellidos de los otros
participantes, valido hasta el mismo dia del evento. 28/06/2023.

. Los precios no incluyen L.G.V. Si el participante desea factura, deberd
abonar mas el 18% del precio establecido.
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