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VENTAS INMOBILIARIAS
Y BIENES RAICES
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Conoce el mercado inmobiliario con este
curso que te proporcionard la oportunidad
de prestar servicios de calidad y alto valor a
un publico cada vez mads exigente.

Ademas, identifica el publico objetivo y
entiende sus necesidades y deseos para
desarrollar estrategias de marketing efectivas

con medios digitales.




cQuieres saber como?

Durante nuestra sesion de 4
horas, te compartiré todo mi
conocimiento en el rubro
inmobiliario. Con mis 4 anos de
experiencia como emprendedor,
he desarrollado habilidades en
ventas inmobiliarias, lo que ha
sido el motor de crecimiento de
mi empresa de Bienes Raices
Global Ceo Net.

YODRAS HACER TODAS
PREGUNTAS QUE DESEES
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“:QUE APRENDERE?”

- Marca Personal. - Plataformas digitales para
optimizar el tiempo.
- Marketing Digital.
- Plan de comercializacion.
- Optimizacion marginal de digital de propiedades.
KPIS en ventas.
- Técnicas de
- Gestion y procesos persuacion.
eficientes.
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Mas de 10 mil alumnos capacitados
con mucha informacion de valor,
profesionalizando el rubro.
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¢ Me sirve esto realmente?
Claro que Si, va dirigido para:

OO

CONSTRUCTOR BROKER INMOBILIARIO DUENO DE DESARROLLLADOR
FRANQUICIA

S

AGENTE INMOBILIARIO ASESOR EMPRENDEDOR EMPRESARIOS




ALFREDO GRAF

RICARDO REATEGUI

(PRESIDENTE DE ABI)

PIERO GRANDA

(DESARROLLADOR INMOBILIARIO)

FERIA NEXO



AGENTE INMOBILIARIO

o

« KARINA CERNA e« ALFREDO ROMERO « FERNANDO ERVITI

(DECANA DE COLEGIO DE AGENTES INMOBILIARIOS)

« JUAN CARLOS TASARA « ALEX DEY

AN | g
« MARCUS DANTUS « JUAN CARLOS GOMEZ o« CRISTIAN ARENS

(TIBURON SHARK TANK)
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D | ASOCIACION PERUANA o
DE AGENTES INMOBILIARIOS &

www.aspai.pe

. VICTOR SALDANA « JAVIER MUSIRIS

(PRESIDENTE DE ASPAI)

« CARLOS RENTALO « CESAR RIVERO
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. GUS MARCOS . DANIEL BONIFAZ . JOSE LAMA
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« GUIDO VALDIVIA e« ERIC REY DE CASTRO (coLLIERS PERU)

(DIRECTOR EJECUTIVO CAPECO)

e Y SR

e TONY HANNA « ERICK DELGADO
(REAL ESTATE SHARK) (DIRECTOR OPTIMA)

e« YUDIS LONZOY « PEDRO TRUEBA . PEDRO ASTRE

(EX PRESIDENTE AMPI)
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o SARO MEENDE;Z e CARMEN LECAROS (VICEMIISTRADEVIVIENDADELPERO)

(COACH DE VENTAS)

e HENRY DAWSON e MOISES ACKERMAN . JORGE ZAPATA
ECTOR EJECUTIVO DE COLLIERS PERU) (GERENTE GENERAL MAK) (PRESIDENTE CAPECO)

GN



REAL
ESTATE

Te llevaras todos los materiales
digitales aplicados y un
certificado de participacion.

D PRESENCIAL

MIERCOLES
05 ABRIL

10AM A 1PM

INVERSION: /. 2 o o

(No incluye I1GV)
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Ticular , | - DISPONIBLES

Diego Alonso Arevalo Merino
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BIENVEN

AL MUNDO
Lo QUE HOY

APRENDES

EN 6 MESES
ES OBSOLETO
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